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e lLead Time

e Ineficiéncia no controle do
processo produtivo

e Aumento de custo
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SOLUCAO
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Plano Estratégico para Controle de Custo e Vendas (PCV)

e Mapeamento do historico de vendas:
o Previsoes e referéncias més a mes;
o Nocao de fabricacao e matéria-prima => estoque;
o Economia;

JUSTINTIME Compras 4.0: a quarta revolucao industrial

chega aos suprimentos
=
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MerRrCHDO ALVO

Indice Acumulado no Ano - Santa Catarina

(Base: igual periodo do ano anterior)

Pequenas e meédias
empresas metalargicas,
que carecem de servico
especializado em analise
de vendas e necessitam de
maior competitividade no
mercado

-> Alavancagem
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CONCORRENTES E
DIFERENCIAL INOURTIVO

-> Sem concorrentes diretos na regiao

Vantagens:

e Servico customizado;

e Projecao de venda para produtos novos;
e Aumento da competitividade do cliente;
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PRODUTO

INICIO CONFIGURAGOES PRODUTOS CLIENTES FORNECEDOR VENDAS COMPRAS RESUMO AJUDA

Mensal Anual

Relatorio Geral mensal

Lucro Estimado/Mensal Percentual alcancado Percentual restante

R52.000,00 | BB

R$400,00 R$300,00 R$100,00 RS$0,00

Distribuigdo de Vendas Faturamento

®m Pendente
m A Caminho 0% u Custo
A ho Pendente 9% Fret
50% B Recebido (1) = Fretes
Tarifas de venda
®m Troca
» ®m Lucro
® Devolvido
O . - :
(\

Produto mais vendido Produto 1

Produto mais comprado N3o ha compras

Vendas c/Prejuizo
(+) Faturamento Mensal R$400,00 Parabéns suas vendas estdo gerando

(-) Custo ¢/ Compras R$100,00 Lucro!
(-) Tarifas ML RS$0,00
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MmMoDeEuLOoO De NEGOCIO

SIMMMEB

Universidade Federal de Santa
Catarina (UFSC)

Universidade do Estado de
Santa Catarina (UDESC)

Associacao Brasileira do
Aluminio (ABAL)

Associacdo Brasileira de
Metalurgica, Materiais e
Mineracdo (ABM)

Associacdo Brasileira dos
Metais Preciosos (ABRAMP)

Manutencdo do Software

Marketing

Contracao de funcionarios

Criacao do Plano Estratégico

para Controle de Custo e
Vendas (PCV).

Capacitacao de profissionais
para a aplicacao da
metodologia PCV.

Software de Controle e
Gerenciamento de Vendas.

Incentivo a competividade de
médias e pequenas empresas
em um mercado ja
consolidado.

Consultoria simples,
customizada e agil.

Aplicacao da Engenharia de
Marketing na producao
industrial.

Relacao fidelizada e
customizada.

Contato direto com a empresa
através de consultores.

Site

Venda da consultoria.

Venda de treinamento para
profissionais ja inseridos no

mercado.

Servico especializado em
pequenas e médias empresas
metalurgicas da regiao.

Outras pequenas industrias
que também desejam
aumentar sua competitividade
no mercado.




MODeEL O DE NEGOCIO
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MODeEL O DE NEGOCIO
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LINVESTLIMENTO

e Venda do software: R$ 4800,00
e Treinamento dos colaboradores: R$ 1500,00
e Manutencao: R$ 50,00/h

e Consultoria: R$ 120,00
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Leticia Ostrowski
Comercial

Daniela Mariotto
Projetos

Renan Zellmer d
Relacionamento

] ) Lucas Prazeres
com o investidor

Projetos
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